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在加入酷澎之前，Rick （陳品惟）已在品牌與實體銷售產業深耕超過二十年，從批發通路管理到零售商品營運，累積了紮實且全面的市場經驗。隨著產業快速轉型，他敏銳嗅到數位商
務的成長趨勢，選擇加入Coupang 酷澎，為自己的職涯補齊關鍵拼圖，並整合過往歷練，將自己定位為品牌發展的掌舵者，發揮品類經理的最大價值。

「我希望藉由這個機會，讓自己對整個通路的理解更完整。」Rick 談起轉職的初衷，始終在尋找一個能讓過去經驗充分發揮，同時持續學習與成長的舞台。Coupang 酷澎獨特
的商業模式，讓他看見線上零售更多元的可能性——透過整合物流與庫存，不僅讓顧客能以極快速度收到商品，也讓供應商能更專注於產品與品牌經營。

抱著「姑且一試」的心情，Rick 接受了招募團隊的邀請。完整且系統性的面試流程，加深了他對 Coupang 酷澎的正面印象。正面迎接全新的工作環境與挑戰，他笑說：「可
能我是牡羊座，當完成看似不可能的目標時，會感受到特別強烈的成就感。」

Rick認為，Coupang 酷澎的工作模式，讓品類經理能真正擁有全盤視野，「在這裡，你可以一手包辦從採購、業務到行銷的工作。」他分享，許多在其他公司被拆分成不同角色
的職能，在酷澎集中於品類經理一身，使他能更全面地思考品牌策略，與合作品牌共同形塑發展方向，讓商品獲得更好的曝光，也讓顧客更快速地買到優質商品。

酷澎移除運費門檻　WOW會員獲品牌正面評價
此外，Rick 也提到，Coupang 酷澎持續推出新的服務內容，對品類經理而言是一大助力。像是今年在台灣推出的訂閱制 WOW 會員，移除購物運費門檻，有助於提升顧客
購買頻率，也進一步增加品牌的合作意願。同時，酷澎將 AI 導入工作流程與數據分析，提供更客觀的洞察，協助他建立選品邏輯，並指引品類發展的方向。

Rick歡迎跟他一樣有經驗、追求突破舒適圈的人才加入酷澎，激發更多的潛力與可能性。「只要保持正面的心態、積極的行動力，以及願意嘗試與學習的開放心態，酷澎就能成為突破自
我、拓展視野的舞台」，Rick認為對於期待挑戰、渴望成長的人來說，這裡，正是一個值得加入的地方。
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